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				ブログ集客パックのサービスは終了し

				現在は「All in one ネット集客パック」

				を提供しています。ご興味がある方は、

				まずはメルマガへご登録ください。
				
メルマガのご登録はこちらをクリック！

				広告宣伝費ゼロ・週２回のブログ更新で

				月10,000人以上のアクセスを無料で集める

				「セルフSEO・無料集客法」とは・・・

				
				
 

				 

				今からお伝えする「セルフSEO・無料集客法」は、

				戦略企画ドットコムが２年の歳月をかけて開発し、

				更に１年間ブラッシュアップしたノウハウです。

				WordPress（ワードプレス）というCMSを

				活用しながら、価値ある情報（コンテンツ）を発信することで

				無料集客の仕組みを構築するというノウハウになります。

				通常、ネット集客には、

				・SEO対策会社へのSEO対策費用

				・Google AdWordsなどのリスティング広告費用

				・チラシや新聞広告などの紙媒体広告宣伝費用

				・ポータルサイトやバナー広告などのネット媒体広告宣伝費用

				などなど、本当にいろいろと集客コストがかかります。

				しかしながら、「セルフSEO・無料集客法」を

				正しく理解し、確実に実践すれば、これらの

				広告宣伝費なしで、安定的に集客できる

				ようになります。

				・集客で苦労している方

				・これから独立起業する方

				・新規事業を立ち上げる方

				・本格的にネット集客に取り組みたい方

				など、必ず”集客”が必要となる方すべてに

				お役に立てるノウハウです。

				まずは、論より証拠。

				戦略企画ドットコムが企画・運営している

				「戦略企画.com」のサイトパフォーマンス

				データをご覧下さい。

				

				この画像は、運営サイト「戦略企画.com」の

				運営開始から３年間のアクセスログ

				データ（Google Analytics）になります。

				「戦略企画.com」は、2009年4月13日

				より運営を開始しています。

				2012年4月12日で丸３年になりますので

				運営から３年間のデータを取得し、

				画像データにしました。

				主な内容は、以下の通りです。

				（１）訪問数：459,483

				（２）ユニーク訪問数：148,098

				（３）平均サイト滞在時間：26分2秒

				３年間で、約148,000人がこのサイトを

				訪問したことになります。本当にたくさんの

				方に訪問頂き、感謝しております。

				次にこちらのデータをご覧下さい。

				これは、GoogleやYahoo!などの検索エンジン

				による流入データのみ抽出したものになります。

				

				（４）検索による流入数：106,568

				（５）流入キーワードの種類：35,443

				３年間で、約35,000種類に及ぶキーワード

				からサイトへの流入がありました。

				Google AdWordsによるキーワードテスト

				を除けば、基本的に広告宣伝費はゼロです。

				ノーリファラーと検索によるアクセスが

				全体アクセス数の約95％を占めています。

				広告宣伝費をかけなくても、この

				「セルフSEO・無料集客法」を使えば、

				これだけの成果を出すことが可能です。

				次に売上に直結するデータを公開します。

				（６）無料レポートダウンロード数：1,470

				（７）無料相談数（対面相談）：90

				（８）無料相談数（メール相談）：70

				（９）勉強会・セミナー参加者（2011年6月～2012年4月）：100名

				（10）バックエンド契約クライアント数：50（約50%がネット経由）

				このような結果が得られています。

				セルフSEO・無料集客法とは・・・？

				

				私は、理系出身のコンサルタントです。

				そのため、よく方程式を使います（笑）。

				無料集客の仕組み構築方法を方程式で表現すると

				無料集客＝

				「戦略」×「WordPress」×「セルフSEO」×「コピーライティング」

				になります。

				方程式は掛け算なので、どの要素も非常に

				大切です。まずは、「戦略」に関して

				説明用の動画を準備しましたので、

				是非、参考にして下さい。

				提供価値を軸とした無料集客の戦略フレームとは？

				

				これは、見込み客発掘からバックエンドの成約まで

				を５つのフェーズに分解し、表現したものです。

				●戦略フレームのフェーズ１：見込み客を集める

				●戦略フレームのフェーズ２：見込み客を見える化する

				●戦略フレームのフェーズ３：信頼関係構築

				●戦略フレームのフェーズ４：フロントエンド体験

				●戦略フレームのフェーズ５：バックエンド成約

				これが「セルフSEO・無料集客法」における

				「戦略」部分になります。

				今回、あなたに提案したいサービスである

				「ブログ集客パック」は、戦略フレームの

				フェーズ１：見込み客を集める

				部分になります。

				無料でブログに見込み客を集める９ステップとは・・・？

				では、今から「ブログ集客」に関する

				９ステップをお伝えします。

				以下の９つのステップに従い準備を進めます。

				ステップ１：あなたが提供できる最大価値（テーマ）を明確にする

				ステップ２：価値提供する相手（見込み客）を明確にする

				ステップ３：ポジショニング・コンセプトを考える

				ステップ４：ブログのブランド名・キャッチコピーを考える

				ステップ５：WordPressのブログサイト（SEO対策プラグイン付き）を構築する

				ステップ６：SEO対策の本質を理解した上で、ブログ記事を書く

				ステップ７：読者が読まずにはいられない文章の書き方でブログ記事を書く

				ステップ８：SEO対策を施しながら、ブログ記事をアップする

				ステップ９：アクセスログ解析により、改善を繰り返す

				あなたは、価値の高い有益なブログ記事を”ある法則”に

				従って書き続けるだけで、GoogleやYahoo!の

				検索エンジンから”検索による濃い見込み客”

				を集めることができます。

				ただ、この９ステップを一人で実行するためには

				ネット集客やブログ集客に関するコンサルタント

				並みの知識や経験、能力が必要となります。

				中途半端な知識で実行してしまうと、

				結果がでない可能性が非常に

				高いと思います。

				そこで、

				・戦略コンサルティング

				・WordPressのブログ構築

				・ブログの保守運用

				をすべてパックにしたサービスを開発し、

				2011年5月より提供しています。

				それが「ブログ集客パック」です。

				 「ブログ集客パック」とは？

				ブログ集客パックのソリューション内容としては、

				WordPress（ワードプレス）のブログを活用し、

				自分でSEO対策しながら（セルフSEOしながら）

				無料集客の仕組みを構築し、

				最終的には売上アップを実現する

				

				という内容になります。

				つまり、このノウハウでブログを構築すると

				

				●SEO対策会社へSEO対策を依頼する必要がなくなります

				●広告宣伝費も特に不要となります

				ブログ集客パックを開発する前までは、

				・コンサルティング費用

				・ブログ構築費用

				・ブログの保守費用

				を別々に頂いていたのですが、「ブログ集客パック」は、

				すべてまとめて提供することで、よりリーズナブルな

				価格体系を実現しました。

				中小企業はもちろんのこと、一人会社の社長や

				これから独立起業する会社員（個人）の方でも

				十分手が届く価格体系となっています。

				この「ブログ集客パック」のサービスをご活用頂くと

				以下１２のメリットを手にすることができます

				メリット１：

				ブログのコンセプト、ブランド名やキャッチコピーを

				適当に決めていませんか？このノウハウに従ってそれら

				を考えると勝手に”濃い見込み客”があなたのブログに

				辿り着いてしまうようになります。

				また、最終的には私が責任を持って

				ブランド名とキャッチコピーを仕上げます。

				メリット２：

				読まずにはいられないブログ記事の書き方とは？

				人間には４つのタイプがいると言われています。

				その４つのタイプを理解し、その内容に合わせて記事を

				書くと、あなたのブログ読者が劇的に増える可能性があります。

				メリット３：

				ブログで提供するノウハウなんてないと思っていませんか？

				この方法をマスターすれば、ブログの記事ネタで悩む

				ことはなくなるでしょう。

				メリット４：

				集客フェーズを理解しないで、ただ闇雲にブログを書いたり、

				Twitterでつぶやいたり、Facebookをやったり、メルマガを

				書いたりしていませんか？各集客フェーズに最適な集客方法

				を学ぶことができます。

				メリット５：

				ブログにアクセスさえ集まれば、お客さんが増えると

				思っていませんか？ブログに見込み客が集まった

				だけでは、売上を伸ばすことができません。

				次のステップが大切なのです。その次の

				ステップもお伝えします。

				メリット６：

				なぜ、戦略企画ドットコムの運営サイト「戦略企画.com」に

				月間約10,000人以上が訪問するのか？

				無敵のメディアネットワークを構築する手順など、

				その裏側のノウハウが分かります。

				メリット７：

				なぜ、最初にブログを立ち上げないといけないのか？

				多くの人がホームページ制作にお金を費やし、

				結局集客できていない本当の理由が理解できます。

				メリット８：

				検索エンジンのGoogleが評価している本質的なポイントとは？

				これを理解しないで小手先のSEOテクニックに走ると、

				中長期的には厳しい展開を強いられることになります。

				Googleの理念を理解した本質的なSEOノウハウを

				学ぶことができます。

				メリット９：

				ブログは「日記をかけば良い」と思っていませんか？

				芸能人でもないあなたの日記を読みたい人は世の中に

				いません。ブログで書かなくてはいけない

				内容を学ぶことができます。

				

				メリット10：

				Google AdWordsなどのリスティング広告をアクセスを

				集める手段として使っていませんか？それだと、

				いくらお金があっても足りなくなります。

				無料でアクセスを集めるために有料の

				AdWordsをうまく活用する方法を

				学んで下さい。

				メリット11：

				最終的には、セルフSEOのノウハウをマスターし、

				広告宣伝費ゼロ（無料）で見込み客を集客

				できるサイトを手に入れることができます。

				メリット12：

				会員サイト「All in one ネット集客パック」で

				最新のネット集客に関する情報や事例を学ぶ

				ことができます。

				まだまだ他にもありますが、これ以上書くと長くなりそう

				なのでここまでにしたいと思います。

				少しでもご興味を持って頂けた場合は、まずは

				無料相談へお申し込み下さい。「ブログ集客パック」

				があなたのビジネスにマッチするかどうかの見極めを

				一緒にしたいと思います。

				「ブログ集客パック」の無料相談はこちら

				

				では、ブログ集客パックの具体的なサービス内容

				に関して説明したいと思います

				全部で10個のサービスをパックにしました。

				■サービス内容：

				（１）キーワード調査・コンセプト作りに関するコンサルティング

				チェックシート（29項目）を埋めて頂き、スカイプでコンサルティングします。

				※１回あたり60分のスカイプコンサルティングを２回実施します。

				対面コンサルをご希望の場合は、勝どきにて対応致します。

				このコンサルティングで、ブログの仕様を固めます。

				最終的には、必ず私が仕様をまとめます。ご安心ください。

				

				（２）ドメイン取得・サーバー契約に関するアドバイスもしくは契約代行

				新規制作の場合は、ドメイン取得とサーバー契約が必要です。

				でもご安心ください。ドメイン取得やサーバー契約に

				関してアドバイスさせて頂くか、こちらで契約代行

				致します。

				※既にドメイン取得済み、サーバー契約済みの場合は、

				サーバーの仕様にもよりますが、原則、新たに

				契約する必要はありません。

				（３）WordPressによるブログサイト構築（テンプレートを活用して構築）

				

				オープンソースのブログであるWordPress（ワードプレス）を活用し

				あなたのイメージにマッチしたブログサイトを構築します。

				戦略コンサルタントブログ「気づきのシェア」のような

				ブログサイトがあなたのものになります。

				※ブログ記事のコンテンツ作成は、私のアドバイスを受けながら

				ご自身で書いて頂くことになります。

				

				

				（４）SEO内部施策

				WordPress（ワードプレス）には、SEO対策に有効なプラグインが多数

				あります。既に動作テスト済みのプラグインをインストールし、タグ設定

				などの内部施策により、SEOが効きやすいブログにチューニングします。

				※ブログをWordPressにすれば良いという単純な話ではありません

				ので、万が一ご自身でブログを構築・運営される場合は、ご注意

				下さい。思うような結果が得られない可能性が高いです。

				（５）WordPressへのGoogle Analytics設定

				

				ブログにアクセスを集めるためには、アクセスログの解析が必ず

				必要です。そのためには、Google Analyticsのアクセスログ

				解析ツールを活用する必要があります。

				そのGoogle Analytics のアカウント設定もこちらで行います。

				（６）SEO外部施策に関するコンサルティング、外部リンク支援

				WordPress のブログを立ち上げたばかりの状態では、外部からのリンク

				が全くない状態です。SEO対策上、被リンクが全くないのは良くないため、

				初期外部リンクを戦略企画ドットコムが運営しているサイト

				やブログから貼るようにします。

				また、外部リンク対策に関しては、無料で登録できる外部リンクサイト

				が多数ありますので、コンサルティングを通してアドバイスして

				行きます。SEO についてよく分からなくても心配不要です。

				（７）ブログ立上げ後（運用フェーズ）のスカイプコンサルティング

				セルフSEOノウハウやブログ記事の書き方は、会員サイトの動画講座

				で学んで頂くことになりますが、私からのフィードバックがないと

				アクセスを集められるブログ記事を書くことは出来ません。

				そのため、１回当たり30分のスカイプコンサルティングを

				Cコースで6回実施します（合計３時間）。

				

				※上位コースであるBコースやAコースもあります。

				詳細は、SlideShare（このページの最後の方にあります）の

				資料をご覧下さい。

				（８）ブログサイトのバージョンアップ対応（随時）

				（９）ブログサイトのデータバックアップ（月１回）

				（10）ブログサイトのプラグイン更新作業（必要に応じて随時）

				ここまでが「ブログ集客パック」のサービス内容になります。

				また、今回は３つの無料特典を準備しました。

				●特典１：「実践的セルフSEO対策講座」の無料受講

				「All in one ネット集客パック」という会員サイト

				に動画講座をアップしていますので、「実践的セルフSEO対策」

				に関するビデオ講座をご覧頂けます。

				今まで、顧問契約頂いているクライアント先でしか

				公開していない実践的なノウハウになります。

				この内容に沿ってSEO対策すれば、SEO対策会社並み

				（もしくはそれ以上）のSEO効果が得られます。

				※クライアントからは、２時間の講義で４万円（税別）

				頂いております。

				●特典２：SEOに有効な「ブログ記事の書き方講座」の無料受講

				SEO対策で上位表示させるためには、記事の書き方にも

				ノウハウが必要となります。こちらもクライアント先

				でしか公開していない内容になります。

				※クライアントからは、１時間の講義で２万円（税別）

				頂いております。

				●特典３：会員サイトの無料使用（Q&A対応、追加コンテンツ閲覧）

				会員サイト「All in one ネット集客パック」では、ネット集客

				に関する質問にお答えします。

				

				具体的には、質問内容をブログのコメント欄へ

				ご入力頂ければ、コメントを返すか、音声や動画で

				回答するように致します。

				また、会員サイトには、定期的にネット集客に関する有益な

				情報をアップしていく予定です。

				すべての特典を金額換算すると、特典３を除いた場合

				約７万円（税別）になります。

				Q&A対応・追加コンテンツ閲覧をかなり安価に見積もっても

				年間３万円（月2,500円）にはなると思いますので

				総額約１０万円相当の無料特典になります。

				では、最後に気になる料金体系に関して説明します

				●初期費用：157,500円（税込）

				●月額費用：15,750円（税込）

				●契約期間：12か月

				●支払い条件：

				・契約時に初期費用の50％＋初月分

				・ブログ納品時に初期費用の残り50％

				・翌月分を当月末までに前払い（残り11か月×15,750円）

				●途中解約：残金をお支払い頂ければ途中解約可能です

				●ブログの所有権：契約満了時に契約者へ移転致します

				●オプション：ドメイン・サーバーの契約代行費用＝10,500円（税込）

				※ドメインおよびサーバーの年間使用料は、実費をご負担頂きます。

				あなたのビジネス内容にもよりますが

				しっかりブログを書いて頂けば、かなりの高確率

				で実績がでる再現性の高いノウハウになります。

				ただ、ブログを継続的に書けない人には向かない

				サービスになりますので、その点に関しては、

				ご理解の程宜しくお願い致します。

				私は、決断が早い方が好きです。

				そのような方は、確実に実行し、成果を出す方

				だと思っています。

				そこで、あなたの決断を後押しするために

				更に特別なオファーを準備しました

				戦略企画ドットコム主催のセミナーにご参加頂いた場合は

				初期費用：157,500円（税込）⇒ 126,000円（税込）

				

				に致します（月額費用はそのままです）。

				特別割引対象セミナーは、以下の通りです。

				・起業セミナー（プライベート）

				・集客セミナー（小人数制）

				

				※この特別割引特典は、セミナー参加後、1か月以内適用とします。

				年間総額：315,000円（税込）

				の投資金額になります。

				今までは、ブログ構築・運用保守とコンサル費用を

				別々に請求していましたので、同等のサービス

				内容で年間約50万円ぐらいになっていました。

				でも、今回のパック商品は、それよりも約20万円

				安価であり、且つ10万円相当の無料特典が

				付いています。

				・本気でネット集客の仕組み作りに取り組みたい方

				・集客面で課題を抱えている一人会社の社長や個人事業主の方

				・これから手堅く独立起業したい会社員の方

				・新規事業をスタートする中小企業の経営者・経営幹部の方

				にとって、自信を持ってお勧めできる最適なサービス

				だと思います。

				あなたが持っている知識、ノウハウ、テクニック

				を世の中でそれを必要としている人に届けましょう。

				そして、日本経済を活性化させるため、私と一緒に

				頑張りましょう！

				では、「ブログ集客パック」へのお申し込みを

				ご希望される方は、以下のフォームより

				まずは無料相談へお申し込み下さい。

				「ブログ集客パック」の無料相談はこちら

				

				サービス内容に関しては、こちらの資料にも掲載しています

				ので、じっくりご覧下さい。今まで説明したサービス内容は

				この資料における”Cコース”になります。

				ブログ集客パックのサービス資料はこちらをクリック！

				 

				更に確実に成果を上げるための戦略コンサルティング付き

				上位コースである”Aコース”や”Bコース”もありますので、

				詳しい内容をご確認されたい方は、お気軽にお問合せ下さい。

				なお、AコースやBコースの場合は、ブログ集客だけではなく

				現在、運営されているホームページ（HP）やランディング

				ページ（LP）、フロントエンドやバックエンドなど、業績アップに

				関するすべてのテーマに関して、時間が許す限り具体的に

				アドバイス致します。

				最後に今後の流れに関して、お伝えします。

				●ステップ１：無料相談への申込み

				まずは、こちらのフォームより無料相談をお申込み下さい

				●ステップ２：無料相談実施

				スカイプ（もしくは勝どきの事務所）で現在の課題をヒアリングさせて頂き

				今回の提案内容が適切かどうかを判断させて頂きます。

				仮にもっと良い解決策があれば、その場でアドバイス・

				提案させて頂きます。

				●ステップ３：契約締結

				契約書をメールしますので、内容をご確認頂き

				問題なければ、原本を郵送致します。

				ご捺印の上、一部ご返送頂きます。

				●ステップ４：お支払い

				初期費用の50％＋初月分に関する請求書を発行します

				ので、指定銀行への振り込みをお願い致します。

				（振り込み手数料は、ご負担願います。）

				●ステップ５：コンサルティング開始

				チェックシートをメールしますので、それを埋めて

				頂き、コンサルティングに入って行きます。

				そして、２回のスカイプコンサルティングを

				通して、ブログの仕様を固めます。

				いきなりお話もしないで契約、ということはございません。

				また、無料相談を受けたからといって、「ブログ集客パック」

				を必ずご契約頂く必要もありません。その後、しつこく営業

				することもありませんので、ご安心下さい。

				「ブログ集客パック」の無料相談はこちら

				最後にWordPress（ワードプレス）ブログ・制作事例の一部を紹介致します。

				いずれも、月間アクセス数４桁以上（1,000以上）です。

				■鳥獣害対策の知恵袋

				

				■幼児教育支援.com

				

				■管理部支援.com

				

				■海外雑貨生活

				

				■音問題研究所

				

				では、あなたと一緒にビジネスができるのを楽しみにしています。

				「ブログ集客パック」の無料相談はこちら

				●追伸：まだ一歩踏み出せない方は、こちらの無料レポートがお勧めです。

				 「セルフSEO・無料集客法」の無料レポート：

				

				PDF版・パソコン用の無料レポートはこちら

				EPUB版・スマホ用の無料レポートはこちら

			









				コメント（クローズ）: 0
	トラックバック（クローズ）: 15


		


		
			3C分析における顧客分析に有効な顧客満足度アンケートの実施　～回答率を上げる方法～

				2010-01-22 (金)
	3C分析 |  戦略立案
	3C分析 | EPUB | GPC | IT | PDF | PDF版 | SEO | SEOセミナー | Twitter | URL | アンケート | グローバル | コンサルタント | コンセプト | スマホ | スマホ用 | セミナー | セミナー情報 | セルフSEO | ネット | パソコン用 | ブログ | プロフェッショナル | メルマガ | 一人起業 | 三宅巧一 | 企画 | 営業 | 実践的 | 年収1000万円 | 広告宣伝費 | 広告宣伝費ゼロ | 戦略 | 戦略コンサル | 戦略コンサルタント | 戦略企画 | 戦略企画ドットコム | 方程式 | 有料版 | 業績アップ | 構築 | 気づき | 気づきのシェア | 満足度 | 無料 | 無料レポート | 無料集客 | 理念 | 理念起業 | 理念起業法 | 理系 | 理系的業績アップ法 | 起業 | 起業セミナー | 集客 | 集客セミナー | 顧客 | 顧客満足度 | ９ステップ










			
				こんにちは！

				戦略コンサルタントの三宅巧一です。

				戦略コンサルタントブログ　”気づきのシェア”83回目の記事になります。

				まだ、１回目～８２回目の記事をお読みでない方は、是非ご覧下さい。

				私が運営している”グローバルプロフェッショナルキャリア研究所（GPC研究所）”

				も是非見て下さいね。こちらは、個人向けの戦略的キャリアアップ支援サイトになります。

				会社に依存しない”グローバル・プロフェッショナル”を目指す会社員応援メルマガ

				（無料）を発行していますので、宜しければこちらからご登録下さい。

				⇒ http://www.mag2.com/m/0001000664.html

				※現在、読者は1,180名ぐらいです。

				また、戦略コンサルタントブログ”気づきのシェア”メルマガ版も配信しています。

				最新記事の投稿と同時にメルマガでも配信しますので、定期購読者の方には便利です。

				宜しければ、こちらからご登録下さい。⇒　http://www.mag2.com/m/0001001632.html

				※お蔭様で、読者は13,190名を超えました！

				前々回のブログでは、3C分析における顧客分析で、顧客満足度アンケートの有効性に

				関する記事を書きました。また、前回は効果的な質問４つについて記事を書いています。

				今回は、アンケートの回答率を上げる方法に関して、記事を書きたいと思いますので

				宜しくお願いします。

				顧客満足度アンケートの回答率を上げる方法：

				その１．設問数を最小限にする

				設問数が多いと回答する側の立場で考えると、答える意欲がなくなってしまうので

				回答率が下がってしまいます。

				前回のブログで紹介した４つの質問で、重要な内容はほとんど入手できますので、

				多くても10問ぐらいにすると良いと思います。

				その２．会社名や個人名などの基本情報を回答者に入力させない

				今回の顧客満足度アンケートにおける回答者は、既存顧客が対象です。

				既に会社名や個人名などの基本情報を持っているはずです。

				従いまして、お客さん側でこれらの情報を入力させるのは、不親切であり、回答率を

				下げる原因となります。

				属性情報は、アンケートを主催する側で予め入力しておく、もしくはその顧客独自の

				アンケート用URLを準備すると良いと思います。

				その３．アンケート回答に対するお礼をする

				お客さんは、アンケートに回答するため時間を割いてくれるわけですから、その行為に

				対してお礼をしましょう。例えば、割引特典を付ける、粗品を送付するなど、ちょっとした

				もので良いと思います。お礼の内容というよりは、気持ちの問題です。

				その１．に関しては、設問に対する最終的なアウトプット（最終的にどんな情報を入手し、

				どう活用するのか？をよく考えて、必要最小限の設問数になるよう、アンケート企画を

				十分検討する必要があります。

				また、その２．に関しては、各顧客独自のアンケートフォームを準備する必要があるので

				自社対応できない場合は、専門会社へ依頼すると良いと思います。

				最後に、その３．に関しても、自社で謝礼や粗品などを発送するのが大変な場合は、

				専門会社へアウトソーシングすると良いと思います。

				

				

				では、本日のブログはここまでにしたいと思います。

				●追伸：戦略企画ドットコムが発行している無料レポートの紹介です。

				あなたのニーズにマッチしたレポートをダウンロードして下さい。

				すべて無料でダウンロード頂けます。

				◆理系的業績アップ法に関する無料レポート

				テレアポ・飛び込み営業などの”泥臭い営業”不要

				「理系的アプローチで業績アップする方法」

				方程式は「戦略×実行×インターネット」

				3C分析を活用した”コンセプト”作成方法にも

				触れています。宜しければ、以下のページより

				無料ダウンロードをお申し込み下さい。

				無料レポート「理系的アプローチで業績アップする方法」はこちら

				

				◆広告宣伝費ゼロで集客できる「セルフSEO・無料集客法」に関する無料レポート

				「12か月で無料集客の仕組みを構築する方法」PDF版（パソコン用）はこちら

				「12か月で無料集客の仕組みを構築する方法」EPUB版（スマホ用）はこちら

				◆一人起業の成功ノウハウ「理念起業法」に関する無料レポート

				「理念起業で年収1000万円を実現する９ステップ」無料・PDF版（パソコン用）

				 

				「理念起業で年収1000万円を実現する９ステップ」無料・EPUB版（スマホ用）

				「理念起業で年収1000万円を実現する９ステップ」総論編（有料版）

				※こちらは有料版（500円）になります。EPUB版・PDF版両方提供します。

				◆2012年9月リリースの最新作無料レポート

				「３ステップ・商材営業法」で楽に新規開拓する方法（PDF版）

				～入社１年目の女性社員でも新規開拓できてしまう方法とは～

				

				戦略企画ドットコム実践的ノウハウとあなた個人のケースへ落とし込むセミナー情報

				起業セミナー（プライベート）はこちら

				集客セミナー（4名限定）はこちら

				SEOセミナー（オンライン）はこちら
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			4P分析・戦略立案のフレームワーク（4P分析の事例紹介）

				2009-06-08 (月)
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				4P分析・戦略立案のフレームワーク（4P分析の事例紹介）

				は、2011年8月24日（水）に記事をリライトしました。

				4P分析にご興味がある方のお役に立てると

				思います。

				こんにちは！

				戦略企画ドットコム・戦略コンサルタント

				の三宅巧一です。戦略コンサルタントブログ

				”気づきのシェア”22回目の記事になります。

				本日は、4P分析に関する記事を書きますね。

				その前に・・・

				アメリカの大手自動車会社GMがついに

				経営破綻しましたね。これにより、日本経済も

				影響を受けると思います。

				本当に先行き不透明な時代になりましたね。

				外部環境の変化は激しく、大手ほど環境

				の急激な変化についていけない

				状況だと思います。

				これからは、”個”の時代だと思います。

				あなたは、外部環境がどう変化しようと、

				どこでも通用するスキルを身に付け

				ておく必要がありますね。

				つまり、「グローバルプロフェッショナル」

				になる必要性に迫られていると言えます。

				厳しい時代になってきました。

				私はアメリカ駐在を約６年経験し、

				「グローバルプロフェッショナル」

				の必要性を肌感覚で理解しています。

				そのため、自分の人生におけるテーマ（理念）を

				「グローバルに通用するプロフェッショナル人材の創出」

				にしました。

				この理念を追求することで、社会に貢献したい

				と思っています。

				さて、本題に入ります。

				今日は、4P分析についてですね。

				直近２回のブログでは、3C分析に関する実用的な

				話をしました。今回も戦略立案に関する

				フレームワーク（4P分析）のお話を

				したいと思います。

				まず、4P分析の4Pとは何か？ですが

				◆Product（商品やサービス）

				◆Price（商品やサービスの価格）

				◆Place（販売ルート）

				◆Promotion（販売促進）

				これら４つの単語の最初のアルファベットが

				”P”なので、”4P”と言います。

				4P分析に関しては、3C分析同様いろんな書籍や

				WEBサイトでその内容が詳しく記載されて

				いますので、ここでは、より実用的な

				内容に絞ってお伝えしたいと思います。

				3C分析が”戦略の大まかな方向性を決めること”

				に対して、4P分析は、戦略の詳細検討や

				より具体的な内容への落し込みに使います。

				例えば、競合他社の商品やサービスを

				4P分析してみたり、自社の既存商品やサービスを

				4P分析し、競合他社と比較して競争力があるか

				どうかを分析します。

				4P分析は、USP（ユニークセリングプロポジション）を

				検討する上で非常に有効なアプローチ方法となります。

				他社と比較して、自社の圧倒的な優位性は何か？

				が明確になります。

				また、優位性がないことにも気が付くと

				思いますので、その場合は、どのようなUSPにする

				のか、戦略を練る必要があります。

				4P分析を具体的に説明するために、

				私のビジネス（中小企業向けコンサルティング）

				の事例を紹介しながら解説したいと思います。

				まずは、コンサルティング業界に

				関して4P分析してみます。

				◆Product（商品・サービス分析）：

				・コンサルティング業界の場合、主に

				２つのサービスがあります。

				・一つは、プロジェクト型で、あるテーマに

				関して戦略をまとめるような内容のサービスです。

				・もう一つは、定期支援型で、月１～２回程度訪問し、

				状況確認や課題に関するアドバイスなどを行う

				顧問サービスになります。

				◆Price（価格分析）：

				コンサルティングファームは、各コンサルタントを

				クラス分けして、その職位に応じてクライアントへ

				チャージする金額を決めるケースが一般的です。

				例えば、某戦略系ファームの

				マネージャークラスで一人月●●●万円など。

				◆Place（販売ルート分析）：

				コンサルティングは、ノウハウを提供するサービス

				ビジネスなので、クライアントとの直接販売

				（直接契約）がほとんどです。

				物販の場合ですと、代理店販売やECサイトによる

				直販などいろんなケースが考えられます。

				◆Promotion（販売促進）：

				パートナーと呼ばれるTOPコンサルタントが

				自分で仕事を取ってきます。

				人脈関係がほとんどだと思います。

				各社ともWEBサイトを持っていますが、

				見込み客を開拓するために力を入れている

				イメージはありません。

				ブランドイメージが既に構築されていますので、

				そのブランド力や個々のコンサルタントの

				能力で仕事を受注します。

				非常に簡単ではありますが、これが

				コンサルティング業界の4P分析になります。

				ちょっと長くなりそうなので、この続きは、

				次回の気づきのシェアで書きたいと思います。

				では、今日はこの辺で。

				続きを是非読んで下さいね。

				●追伸：戦略企画ドットコムが発行している無料レポートの紹介です。

				あなたのニーズにマッチしたレポートをダウンロードして下さい。

				すべて無料でダウンロード頂けます。

				◆理系的業績アップ法に関する無料レポート

				テレアポ・飛び込み営業などの”泥臭い営業”不要

				「理系的アプローチで業績アップする方法」

				方程式は「戦略×実行×インターネット」

				3C分析/4P分析を活用した”コンセプト”作成方法にも

				触れています。宜しければ、以下のページより

				無料ダウンロードをお申し込み下さい。

				無料レポート「理系的アプローチで業績アップする方法」はこちら

				

				◆広告宣伝費ゼロで集客できる「セルフSEO・無料集客法」に関する無料レポート

				「12か月で無料集客の仕組みを構築する方法」PDF版（パソコン用）はこちら

				「12か月で無料集客の仕組みを構築する方法」EPUB版（スマホ用）はこちら

				◆一人起業の成功ノウハウ「理念起業法」に関する無料レポート

				「理念起業で年収1000万円を実現する９ステップ」無料・PDF版（パソコン用）

				 

				「理念起業で年収1000万円を実現する９ステップ」無料・EPUB版（スマホ用）

				「理念起業で年収1000万円を実現する９ステップ」総論編（有料版）
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			プロフィール
	
				こんにちは！周りの人から“鉄人”と言われている引寄せ集客コンサルタントの三宅巧一（みやけ　こういち）です。ブログ　「気づきのシェア」に訪問頂きましてありがとうございます。本体サイトの「戦略企画.com」および関連サイト「一人起業戦略.com」も宜しくお願いします。ここで、簡単に自己紹介したいと思います。

				

				
				
引寄せ集客コンサルタント　三宅巧一

				私は、バリバリの理系出身です。高専・大学・大学院で９年間も機械工学の勉強をしました。でも、最初に就職した東証１部上場の電機メーカーでは、なぜか全く畑違いの「海外事業部」へ配属されたのです。その後、1998年に駐在員として渡米、2001年のITバブル崩壊と同時多発テロの時は、事業部の事業再建責任者としてビジネスを建て直しました。2005年にアメリカから日本へ帰国、その後、ベンチャー企業にてキャリアコンサルタント、経営企画、事業企画、事業責任者を経験し、2009年に独立起業しています。私の人生のテーマ（理念）は、“論理と直感で限界を突破し、社会に新しい価値を提供するグローバルリーダーを一人でも多く創出すること”と考え、日々活動しています。この思いに共感頂ける方と一緒にビジネスがしたいですね。どうぞ宜しくお願いします。
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	AWBM塾・第３期の超先行募集セミナーを開催！ 
	箱根のビジネス合宿で得られた気づきとは？ 
	屋久島・白谷雲水峡で得られた気づきとは？ 
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